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Why MapView? 
• Geography makes a difference in effective sales 
and marketing planning 

• Geographic territory insight can dramatically 
increase sales productivity 

•Geographic insight can improve the ability of sales 
management to understand sales territory coverage 

• Geographic prospect targeting can increase 
marketing effectiveness and reduce marketing 
costs 

• Geography needs specialized tools as this 
information is not easy to include in standard report 
type analysis



Selling Power Article 
Selling Power ­ February 2007 Issue 

Feature Article 
Advanced CRM: How Companies are pushing the 
envelope to help sales reps work more effectively. 

MapView and GoldMine Customer ‘First American Equipment 
Leasing’ describes how they utilize MapView and GoldMine to 
provide sales people with superior territory information. 

Download Article: 
http://www.w­systems.com/download/DTMSellingPowerMagazine.pdf



Contact Proximity Search 

From a contact viewed in GoldMine, MapView users can instantly 
show other contacts such as customers, prospects and more in 
closest proximity to contact. 

Contact is shown on local 
map.  User presses a fast 
locate button on left. 

Advance to next 
slide for result



Local Account Management



Map GoldMine Contact Groups 

GoldMine maintains contact groups.  MapView can show the 
contacts in these groups in pushpin or analytical shade maps. 

Group is selected and 
mapped in MapView. 

Advance to next 
slide for result



Map Contact Groups



Route GoldMine Calendar 
Users maintain calendars in GoldMine.  MapView can provide turn 
by turn directions and route maps for the entire calendar day. 

Advance to next 
slide for result



Route GoldMine Calendar



Map Completed Activity 
MapView can show exactly where appointments, calls, emails and 
any completed action in GoldMine took place. 

Advance to next 
slide for result



Map Completed Activity



Map Forecasted / Completed Sales 
MapView can show which regions are delivering a sales pipeline 
and where completed sales are coming from. 

Advance to next 
slide for result



Map Completed Activity



MapView Licensing & Pricing 

•  MapView is based one client license per named user. 

•  MapView requires a running licensed GoldMine instance to operate. 

•  wMobile starts at $395 per named user license with volume license 
pricing based on quantity 

•  Annual Maintenance is optional at 20% of software and includes annual 
software updated and telephone technical support 

® GoldMine is a registered trademark of FrontRange Solutions Inc.


